Elevator pitch

120 segundos para poner en valor tu proyecto
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Todo comunica. Actitud




Elevator pitch

En un tiempo breve, ser
capaz de despertar el
interés sobre ti o tu
proyecto y conseguir una
segunda cita

¢cPara queé
sirve?

Para dar a conocer
la idea y la accidén

& ﬂ para llevarla a cabo




Puesta en escena

- Sorprende gratamente
- Exposicién clara, directa y sencilla
- Breve

- CV+ PV+ CNV

- Prepara respuestas a posibles preguntas

- Proyectos muy visuales y graficos

CAPTA LA ATENCION Y...
LUEGO YA AMPLIARAS
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Elevator pitch en 3 pasos




Habilidades comunicativas
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- Mirada
- Sonrisa

- Voz

- Lenguaje pos

- Silencio

/" —

- Empatia ™ \ ‘
- Escucha active
- Credibilidad

- Confianza

- Aserti\(igad
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Verbal, paraverbal y no verbal

)

Fuente: Albert Mehrabian
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Vas a escribir

¢Por déonde empiezas?




Autoestima &

actitud positiva



Que A quién
Objetivo

Como



1. Texto

- Tema (una o dos frases)

- Lista de ideas ::

- 3 mensajes clave (1+2) T
- ESTRUCTURA

Sandwich de jamoén

* Posibles preguntas




- Selecciona lo esencial
- Emplea un lenguaje claro y conciso

- Sujeto, verbo, predicado y punto

- Presente y voz activa
- Una frase, maximo 18 6 20 palabras
- Apoyos audiovisuales

- Lenguaje de los sentidos

Como escribir para el oido
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Conecta desde el principio

- Pregunta
- Dato

- Retrospectiva/Prospectiva

- Anécdota o comentario ingenios'

- Breve historia de intereés ano




“"La creatividad
simplemente
consiste en
conectar
cosas '’

Steve Jobs






2. Voz

- Proyecta la voz

- Vocaliza

- Tono, timbre, volumen
- Ritmo y velocidad adecuados
- Entona. No seas plano
- Respira

- Silencio



3. Comunicacion no verbal

- La postura y los gestos

- Manos
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4. Pasion .

La unica razén
para elaborar un
discurso es
cambiar el mundo

Escucha,
conecta con la audiencia




y
- Mensajes claros Dla D
- Apoyo grafico

- Respeta el tiempo
- Entrena in situ
- Sigue el guion

- Habla claro y a buen ritmo

- Comunicacion ng

2%
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- Respuestas & /)g‘]



Contra el miedo
esceénico

- Habla de lo que sabes
-Ten claro el objetivo
- Céntrate en lo que has

preparado

- Pon el foco en la audiencia




Tus presentaciones son
importantes.

Haz pensar y emociona.
iMoviliza!
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Si eres uno mas,
seras uno menos

Ana Ainsa
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BYACOMUNICACION



